
A l’aide des chiffres issus de la comptabilité 

ou à vue de nez, les garagistes parviennent en 

général à estimer avant la fin de l’année si les 

résultats de l’exercice seront satisfaisants ou 

non. Toutefois, la plupart du temps, les 

moyens d’optimiser fiscalement le boucle-

ment annuel ne sont analysés et discutés qu’au 

début de l’année suivante, à l’heure d’établir le 

bilan. Nous vous dévoilons ici quelques astuces 

pour vous aider, en vous y prenant un peu à 

l’avance, à augmenter votre marge de ma-

nœuvre en matière de bouclement annuel.

Stocks de marchandises
La création ou la dissolution de réserves pri-

vilégiées sur les marchandises en stock (limi-

tées à 1/3 des stocks) est un des éléments clés 

de l’optimisation fiscale du résultat annuel. Si 

l’année commerciale a été bonne, il est préfé-

rable de conserver un niveau de stocks aussi 

élevé que possible pour la date de clôture : ain-

si, les provisions pour dépréciation, tout 

comme les réserves de marchandises, 

peuvent être revues à la hausse. Il peut s’avérer 

judicieux, par exemple, d’augmenter son parc 

de véhicules le dernier mois de l’année. Mais 

attention : augmenter ses stocks pour opti-

miser sa déclaration fiscale n’est pertinent que 

si les véhicules peuvent être vendus à des 

conditions normales l’année suivante. En 

outre, pensez-y : si, lors de la prochaine clôture 

de bilan, le niveau de vos stocks baisse à nou-

veau, il faudra réduire également votre réserve 

privéligiée. Si vous vous attendez à un résultat 

commercial négatif, il est préférable en re-

vanche de maintenir un niveau de stocks 

aussi bas que possible au jour de la clôture. 

Ainsi, vous pouvez éventuellement réduire les 

provisions pour dépréciation, au demeurant 

nécessaires. En outre, pour le lecteur des 

comptes ( créanciers, importateur ), il n’est pas 

forcément évident de savoir si les réserves de 

marchandises ont été réduites d’abord en fonc-

tion du plafond ou pour améliorer les résultats.

Ducroire
Il est recommandé, vers la fin de l’année au 

plus tard, d’analyser en détail la liste de vos 

débiteurs et de passer en charge les créances à 

perte. En ce qui concerne le total net des 

créances à recouvrer, une provision pour du-

croire peut être faite dans la limite du taux for-

faitaire fiscalement admis, ce qui correspond 

dans les grandes lignes à une réserve latente. 

En outre, sortir des comptes les créances pos-

sède un autre avantage : la taxe sur la valeur 

ajoutée due établie au moment de la factura-

tion peut être récupérée ( ne pas oublier le code 

TVA au moment de la sortie de bilan ! ).

Investissements
Lorsque les affaires marchent bien, il peut 

être intéressant d’anticiper les investisse-

ments prévus afin d’augmenter votre volume 

d’amortissement. Veillez cependant à 

convenir avec vos fournisseurs que la li-

vraison et la facturation seront réalisées 

encore pendant l’année en cours. 

Réserves de cotisations de l’employeur
Les versements pour réserves de cotisa-

tions de l’employeur sont déductibles de l’im-

pôt. Le montant de ces réserves est limité au 

quintuple des cotisations annuelles de pré-

voyance professionnelle dues par l’employeur. 

Dans certains cantons, l’administration fis-

cale tolère que le montant prévisionnel des 

comptes annuels de l’employeur soit inscrit 

au passif pendant l’année en cours, mais 

versé seulement l’année d’après ( en général, 

dans les six mois ). D’autres cantons, eux, ne 

reconnaissent pas, fiscalement parlant, un 

montant prévisionnel comme une dépense. 

Dans ce cas, il est impératif d’effectuer le ver-

sement avant le jour de clôture. 

Rachat dans une institution de  
prévoyance privée

Dans les petites entreprises surtout, il est 

usuel de verser le bénéfice ou une part de ce-

lui-ci à l’actionnaire en tant que bonus ou 

droit au maintien du revenu après décès. Afin 

que la charge fiscale du bénéficiaire du bonus 

ne prenne pas l’ascenseur, il est recommandé 

d’examiner si un rachat dans la caisse de pen-

sion de ce dernier est possible et judicieux. Si 

le bonus est versé ou le compte créancier cré-

dité pendant l’année en cours, le rachat doit 

également se faire dans l’année. <

Préparer le bouclement annuel
L’année touche à sa fin. Pour la plupart des garages, le dernier jour de l’année civile est également le jour où s’effectue la 

clôture du bilan. Tant du point de vue de la gestion que pour des raisons fiscales, il vaut la peine de réfléchir à ce  

bouclement annuel avant la fin de l’année commerciale. Andreas Kohli, vice-directeur de la FIGAS, Fiduciaire de la branche automobile suisse SA
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